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UNE FORMATION PROFESSIONNELLE

e 16 semaines de stage ou nos étudiants
trouvent une alternance pour leur BAC+3 ou
leur premier job !

e Participations a des salons professionnels,
¢ Intervention de professionnels,

e Visites d'entreprises.

UN ENSEIGNEMENT PROFESSIONNEL
Orienté :

e Commerce,
e Management,
o Expertise technique.

lére année |2éme année

Culture Générale et Expression 2H 2H
LVE - Anglais 3H 3H

Culture Economique Juridique
et Managériale

4H 4H

Conception et
commercialisation de solutions 4H 4H
technico-commerciales

Management de |'activité

4H 4H
technico-commerciale
Développement de la clientéle SH aH
et de la relation client
Mise en ceuvre de l'expertise 9H 6H

technico-commerciale

Notre BTS CCST ouvert aux
Bacs généraux,
technologiques et
professionnels

BTS CCST

LES FORCES DE NOTRE BTS

DOUBLE COMPETENCE

Le titulaire du BTS CCST conseille, élabore et
vend une solution technique adaptée aux
besoins du client en mobilisant des
compétences commerciales et techniques.
Il prospecte pour développer son
portefeuille clients.

LE BTS CCST AU LYCEE PH. LAMOUR

Une demi-section avec un effectif maximum
de 18 étudiants pour des conditions de
travail idéales. Salles informatiques dédiées a
notre section.

STAGES EN ENTREPRISES

Dans le domaine de la construction et de
I'équipement de [I'habitat négoces
généralistes et spécialistes (matériaux, bois,
sanitaire, chauffage, plomberie, électricité..),
menuiseries  Alu/PVC/Bois, piscinistes,
performance énergétique (isolation, énergies
renouvelables)...

METHODE DE TRAVAIL

Ateliers de coaching : CV et entretien,
Travail en groupe et en autonomie,
Exposeés,

Utilisation du numérique.

POURSUITE D'ETUDES

Licence Pro, Bachelors,
Classe prépa ATS,
Ecole de commerce,
Masters.




